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RESUMEN

Con el objeto de analizar las transferencias tecnoldgicas en el programa de comercio internacional
de las Universidades Publicas del Departamento del Cesar, se fundamenta esta investigacion en
Montenegro (2010), Cotec (2003), Hoyos, (2000). Se muestra un estudio segin Herndndez y otros
(2006) descriptivo, no experimental, transeccional. Se conformé la poblacién por 4 Universidades
Pubicas y se identifican como informantes a 20 coordinadores de Investigacién en el programa de
comercio internacional, a los cuales se le aplicé un cuestionario tipo likert de cuatro alternativas,
obteniendo una confiabilidad de 0,92, que dio como resultado poco interés en los coordinadores
en la dimensién en el proceso de trasferencia tecnoldgicas, déficit en la selecciéon y negociacién de
tecnologia, de igual modo se observé que no existen politicas de difusién y proteccién del cono-
cimiento aplicadas bajo ningtin modelo dentro de las universidades. Concluyendo la inexistencia
de pocos procesos que permitan una transferencia tecnoldgica en las diferentes dreas del saber, de
igual forma no existen lineamientos que derriben las barreras organizativas y personales sobre la
adquisicion, asimilacién como adaptacién de tecnologia. Recomendando la aplicacién de los linea-
mientos propuestos bajo una capacitacién permanente hacia coordinadores y docentes.

Palabras Clave: Transferencia Tecnoldgica. Tecnologia, Propiedad Intelectual, Derecho de Autor.

103



Transferencias Tecnoldgicas en el programa de comercio Internacional en las Universidades Publicas del Departamento del Cesar, Colombia

ABSTRACT

In order to analyze the technology transfer program in the international trade public universities Cesar Depart-
ment, this research is directed toward the variable supported technology transfer in Montenegro (2010), Cotec
(2003), Hoyos (2000). It shows a study according to Hernandez et al (2006) descriptive, not experimental, trans.
Based on this, we have defined an instrument which was the survey, in which the researcher does not change
the existing reality. Population was formed with the 4 Universities pubic and identified 20 research coordina-
tors in the international trade agenda as informants, to which was applied a Likert questionnaire 4 alternatives,
obtaining a reliability of 0.92 results were performed with arithmetic averaging technique, getting little interest
in developing skills coordinators selection and negotiation of technology, just as they observed no protection
policies and dissemination of knowledge sufficiently established within universities. Concluding the absence of
a few processes that enable technology transfer in different areas of knowledge, just as there are no guidelines to
tear down organizational barriers and personal on the acquisition, assimilation and adaptation of technology. Re-
commending the application of the proposed guidelines under continuous training to coordinators and teachers.

Keywords: Technology Transfer. Technology, Intellectual Property, Copyright.

INTRODUCCION

Segun lo transcurrido en los procesos de trans-
ferencia tecnoldgica a nivel mundial, se ha es-
tado evolucionando acorde a como se realice
la adquisiciéon de tecnologias fordneas sin una
estrategia de generacion de capacidades cienti-
ficas y tecnoldgicas, por medio del aprendizaje.
También se observa un cambio en la politica que
va desde el énfasis en las politicas ptblicas o es-
tatales al énfasis en la gestién tecnoldgica en las
universidades.

Bajo el contexto anterior, importa el flujo de
informacién que se produce con la tecnologia;
esta informacién puede estar contenida en los
documentos técnicos sobre su operacién, mante-
nimiento, disefio y fabricacién (software) o aso-
ciada con el entrenamiento de personal técnico
produciendo un saber cémo o Know-how.

Por lo tanto, los problemas involucrados o deri-
vados de la transferencia de tecnologia se pue-
den agrupar en problemas relacionados con el
costo, asf como, problemas generados por la fal-
ta de capacidades tecnoldgicas, los originados
en la debilidad de la infraestructura cientifica y
tecnoldgica, asi como los causados por la falta de
autonomia para la toma de decisiones en mate-
ria tecnolégica.

En este sentido, las necesidades para transferir
tecnologias sanas deberdn identificarse a las dis-
ponibilidades de los recursos naturales y huma-
nos para realizarlos Montenegro (2010). Las ba-
rreras van desde el desconocimiento adecuado
de los recursos, la falta de conocimiento sobre lo
que se puede realizar con ellos, condiciones para
realizar inversiones, seguridad juridica, falta de
conocimiento tecnolégico y la falta del conoci-
miento del proceso de transferencia de tecnolo-

gia.

En este orden de ideas, se observa a través del
trabajo de cada dia, un agotamiento hacia la bus-
queda de aplicaciones tecnolégicas, minimizan-
do con ello la transferencia tecnoldgica, el desa-
rrollo de prototipos, el desarrollo comercial, el
manejo de tecnologias, asi como las alternativas
de conquistar un mercado sin importar el finan-
ciamiento publico o privado que se reciba para
la ejecucion de cualquier paso significativo hacia
una transferencia tecnolégica.

Por tal razén, se consiguen elementos causales
como la poca gestion de la propiedad intelectual
e industrial, minima difusién tecnolégica, falta
de documentacion de procesos (memoria tecno-
l6gica), poco interés de asimilacion, adaptacion
como adopcién de nuevas tecnologfas, carencia
en la creacién de estructura para dar salida co-
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mercial a los productos emanados del programa
de comercio internacional, predominio de un
modelo burocratico, déficit en el manejo de tec-
nologias.

En funcién a este aspecto, se conduce la investi-
gacion hacia el estudio de la Trasferencia Tecno-
l6gica, evidenciando escenarios problemaéticos
de pérdida de tiempo para soluciones eficientes
y eficaces, poca importancia de generar conoci-
mientos en el manejo de tecnologia, escasas in-
novaciones tecnolégicas, todo observado desde
una postura sistémica desde un trabajo de cam-
po para el fin del estudio.

En este sentido, se hace necesario analizar las
transferencias tecnolégicas en las Universida-
des publicas del departamento del Cesar, bajo
un paradigma sistémico que potencie un nuevo
reconocer lo que se hace, cémo se hace y su in-
fluencia a futuro desde el sentir de cada indivi-
duo como profesional que se apropia de la trans-
ferencia, proporcionando a los alumnos de la
carrera de comercio internacional excelentes co-
nocimientos précticos como tedricos, los cuales
permitan una gestién de la transferencia tecno-
légica a través de la presencia del saber cémo o
“Know How”, que no es mds que un conjunto de
conocimientos como de actividades desarrolla-
das por una organizacion o persona, adquiridas
a través de la experiencia e investigacion.

Por todo lo anterior, se plantea el siguiente ob-
jetivo general, analizar desde una mirada sisté-
mica la transferencia tecnolégica en las univer-
sidades publicas del Departamento del Cesar,
Colombia, para ello se plantearon objetivos
como: Identificar los procesos de transferencia
tecnoldgica existente en el programa de Comer-
cio Internacional de las Universidades Publicas
del departamento del Cesar, Colombia; Descri-
bir las barreras para la transferencia tecnolégica
en el programa de Comercio Internacional de las
Universidades Publicas del Departamento del
Cesar, Colombia.

Transferencia Tecnolégica en las
Universidades.

La transferencia tecnolégica ha sido siempre

considerada por Garnica (1996), como un me-
canismo de propagacién de capacidades y, por
lo tanto, como un medio esencial para cerrar la
brecha de desarrollo entre los diferentes paises.
Esa transferencia de tecnologia, segtin Robinson,
citado por Garnica (1996), se puede referir, ade-
mds de objetos técnicos y artefactos, a los flujos
de conocimiento como la difusién, extensiéon e
intercambio de la informacién cientifica bdsica,
tanto a los usuarios e investigadores interesados,
como a los profesionales, expertos y publico en
general.

Por otra parte, la transferencia tecnolégica se
asocia a la transferencia de conocimiento, la cual
desde una mirada sistémica se usa para la elabo-
raciéon de un producto, la aplicaciéon de un pro-
ceso o la prestaciéon de un servicio” (UNCTAD
1990 - Conferencia de las Naciones Unidas sobre
Comercio y Desarrollo). En este sentido, en la
transferencia tecnolégica se pueden distinguirse
dos actores, primero el proveedor, quien provee
la tecnologia y el segundo actor es el receptor,
el cual recibe la tecnologia. Los actores pueden
ser estados, organizaciones, empresas, sectores,
universidades, entre otros.

Por lo tanto, la transferencia tecnoldgica desde
la posicién sistémica, implica transferir aquello
que querrfamos para nosotros mismos, no lo que
tenemos por obsoleto ni experimentos de los
que desconocemos las consecuencias reales. Al
mismo tiempo, es importante realizar la transfe-
rencia tecnolégica por medio de paquetes tecno-
l6gicos integrados y sostenibles, en este caso de
estudio inmersos en los programas de comercio
internacional de las universidades publicas del
departamento del cesar, Colombia.

Procesos de la Transferencia Tecnoldgica.

La transferencia tecnolégica, segin escorza
(2007), implica los mecanismos por los que las
universidades y los institutos de investigacion
transmiten conocimientos aplicables a la pro-
duccién de bienes y servicios a las empresas in-
volucradas en la produccién. Las motivaciones
que llevan a las universidades contempordneas
a favorecer la transferencia de conocimientos
son de naturaleza politica y econémica.
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En este sentido, el proceso de transferencia tec-
nolégica resulta complejo, principalmente por
los diversos factores y agentes que participan.
Por ello, a fin de realizar un proceso de trans-
ferencia tecnoldgica eficiente y acorde con los
objetivos de las universidades, éstos deberdn ser
abordados de una manera planificada y contro-
lada.

De acuerdo con lo anteriormente expresado, el
mismo autor describe lo siguientes procesos:

(a) Seleccién: Con respecto a la tecnologia, las
decisiones se refieren al proceso de seleccién de
la tecnologia adecuada, que no siempre es la tec-
nologia de automatizacién y robotizacién mads
avanzada.

(b) Negociacién: Es una ocupacién lucrativa que
cuando tiene un cierto volumen, estabilidad y or-
ganizacion se llama empresa. Es la consecuencia
de la correcta administracion de los recursos con
un resultado econémicamente positivo para las
partes; es importante sefialar que no solamente
puede ser dinero sino relaciones de poder, o tec-
nolégicamente hablando procesos o productos.

(c) Adquisicién: La adquisicién de tecnologia
tiene un papel importante en el proceso de acu-
mulacién de capacidades tecnoldgicas y por ello
se le asigna el propdsito general de convertir los
procesos de compra de tecnologia en procesos
que permitan una verdadera transferencia de
tecnologia; orientando la gestién a adquirir las
capacidades tecnoldgicas para usar adecuada-
mente la tecnologia, adaptarla y mejorarla, mas
que a adquirir una capacidad productiva. En las
etapas globales para la adquisicién de tecnolo-

gia.

(d) Adaptacién: La adaptacién tecnoldgica es el
proceso de hacer cambios a un proceso o una
tecnologfa para su incorporacién a un sistema
existente. También se define como la adecuacién
de la tecnologia recibida a las necesidades y re-
cursos del medio que la adopta.

Es importante que las universidades del Ce-
sar- Colombia, concienticen las necesidades que
sienten sus coordinadores al requerir desarro-

llar capacidades para adoptar, moldear y per-
feccionar la tecnologia ya adquirida bien sean
importadas o creada en el pafs, con la finalidad
de hacerlas mds apropiadas a las necesidades de
intercambio de conocimiento haciendo énfasis
en el Know How entre programas de comercio
internacional, contentivos en las universidades
publicas del Cesar que a su vez servirdn para so-
lucionar problemas regionales como nacionales.

Barreras de la Transferencia Tecnoldgica.

Durante el proceso de transferencia tecnolégi-
ca, se pueden presentar algunas barreras que li-
mitan el adecuado desarrollo en los programas
de comercio internacional en las universidades
publicas del departamento del cesar, Colombia;
su identificacién permitird mejorar este proceso
segiin Menchaca (2006), entre esas barreras te-
nemos:

(a) Barreras tecnoldgicas, es decir la tecnologia
objetivo no resuelve los problemas. Es importan-
te resaltar que se requiere realizar una evalua-
cién al inicio del proceso de conocimiento de la
tecnologia propia y de la competencia, lo cual
permite que se muestre la caracterizacién tec-
nolégica que consiste en identificar plenamente
el tipo de tecnologia (producto, proceso, utili-
zacién y disefio de maquinaria como equipo de
operacién), definiendo su complejidad técnica
para identificar los aspectos que constituyen su
valor esencial.

El reconocimiento de la oportunidad de negocio
conduce a un objetivo tecnolégico a ser inscrita
entonces dentro de las metas y objetivos de las
universidades, por lo cual se requiere de un co-
nocimiento para la seleccién de tecnologfa, pero
en los programas de comercio internacional de
la universidades ptblicas del departamento del
cesar, Colombia; no invierten en la capacitacién
al capital humano.

(b) Barreras organizativas, el proceso de trans-
ferencia no ha sido correctamente planificado
o ejecutado. Generalmente existe mds de una
oportunidad de inversién de las empresas hacia
universidades; ya que en ellas se formulan pro-
yectos innovadores, sin embargo la barrera pro-
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pia de la organizacién en ocasiones el impacto
de la competitividad de las universidades y no
en la adaptacion de tecnoldgica para poseer me-
jores procesos.

Otra de las barreras en este caso de las univer-
sidades, es la falta de disefios de planes para
asimilar la tecnologfa, por lo que se requiere de
una actualizacién de los conocimientos técnicos
relativos al proceso o producto para conocer no
solamente el “know how” o saber cémo, sino el
“know why” o el saber por qué.

(c) Barreras personales, rechazo de la nueva tec-
nologia o el proceso de adopcién se interpreta
como una agresién a la actividad que se viene
llevando (identificada con la tecnologia fuente).
Estas se resuelven con adecuadas interacciones
entre: proveedores, y receptores de tecnologia.

POLITICAS DE DIFUSION

Propiedad Intelectual

La propiedad intelectual segin la Organiza-
cién mundial de la Propiedad Intelectual OMPI
(2004), se divide en Propiedad Industrial y De-
recho de Autor. A continuacién se definird cada
uno de ellos.

Propiedad industrial:

Seguin Hoyos (2000) la define como la propie-
dad que adquiere por si mismo, el inventor o
descubridor con la creacién o descubrimiento de
cualquier invento relacionado con la industria,
y el productor, fabricante o comerciante, con la
creacion de signos especiales con los que aspira
a distinguir de los similares los resultados de su
trabajo.

De igual forma, la OMPI (2004) indica que la
propiedad intelectual de igual forma incluye
las invenciones, las patentes, marcas, dibujos y
modelos industriales e indicaciones geograficas
de origen tinico que marquen una evolucién y se
transcienda a través de ellos en la transferencia
tecnolégica.

En este orden de ideas; Hoyos (2000) define la
patente como las creaciones técnicas. En este
grupo se encuadra lo que generalmente se en-

tiende como invencién, las innovaciones tecno-
l6gicas de las que se obtiene utilidad industrial,
encontrandose las patentes de invencién y los
Modelos de Utilidad.

Una marca segin OMPI (2004) es un signo dis-
tintivo que indica ciertos bienes o servicios que
han sido producidos o proporcionados por una
persona o empresa determinada. Su origen se
remonta a la antigiiedad, cuando los artesanos
reproducian sus firmas o “marcas” en sus pro-
ductos utilitarios o artisticos; a lo largo de los
afios estas marcas han evolucionado hasta con-
figurar el actual sistema de registro y proteccién
de marcas. El sistema ayuda a los consumidores
a identificar y comprar un producto o servicio
que, por su cardcter y calidad indicados por su
marca tnica, se adecua a sus necesidades.

Derechos De Autor

Seguin la OMPI (2004) este abarca las obras lite-
rarias y artisticas como las novelas, los poemas,
obras de teatro, peliculas, obras musicales, de
arte tales como dibujos, pinturas, fotografias,
esculturas y disefios arquitecténicos. Los dere-
chos relacionados con el derecho de autor son
los derechos de los artistas intérpretes o ejecu-
tantes sobre sus interpretaciones o ejecuciones,
los derechos de los productores de fonogramas
sobre sus grabaciones y los derechos de los orga-
nismos de radiodifusién sobre sus programas de
radio y television.

En el mismo orden de idea COTEC (1999) afir-
ma que los derechos de autor aportan proteccion
temporal sobre la creacién literaria, artistica y
musical frente a copia y explotacién no autoriza-
da. En la Actualidad también es la inica manera
de proteger el Software informdtica, por lo que
se percibe la necesidad de la creacién de un mar-
co de derecho de autor y de derecho de propie-
dad intelectual sélido para esta area.

LAS PATENTES COMO MEDIO DE
TRANSFERENCIA TECNOLOGICA.

Uno de los factores que ha de considerarse en
relacién universidad- empresa, segin COTEC
(2003), es el régimen de propiedad intelectual
que se aplica en el momento de la transferencia
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de los resultados de la investigacién universita-
ria, con el fin de potenciar la explotacién de los
resultados de I+D, es preciso promover estructu-
ras que faciliten la gestién y comercializacién de
estos conocimientos. Se generan de esta forma,
nuevas estructuras de valorizacién o bien ofici-
nas de licencias de tecnologia, que se encargan
de gestionar, promover y negociar los derechos
de propiedad intelectual.

Al respecto, se indica que las patentes trans-
forman el know-how técnico en una mercancia
negociable y transferible. El secreto industrial
es una alternativa que puede ser eficaz de hacer
cristalizar esos conocimientos en un activo que
se puede adquirir, vender o arrendar en una for-
ma mds cierta y concreta que cuando la protec-
cién de la patente no existe.

De igual forma, sefiala que los documentos de
patentes constituyen una fuente de informacién
tecnolégica de gran valor, porque son el medio
de difusién en el que se plasman las invencio-
nes. De esta forma, los inventores pueden obte-
ner del estado un derecho sobre la explotacién
en exclusiva de su invencién durante un periodo
de tiempo a cambio de la divulgacién de la mis-
ma en los documentos de patentes.

En este orden de ideas COTEC (2003) indica que
uno de los mecanismos para la transferencia son
los contratos, patentes y licencias desde la univer-
sidad a la empresa, las estructuras de intermedia-
cién no son suficientes, ya que requieren de instru-
mentos que dinamicen y faciliten la transferencia.

Asi mismo, afirma que la figura de contrato
mediante el titular de la patente permite el uso
de la misma por un tercero, sin transmitir su ti-
tularidad. Es decir, el licenciante o titular de la
patente autoriza la utilizacién de la invencién a
un licenciatario, esta es la forma m4és extendida
de transferencia de tecnologia con las siguientes
modalidades: Exclusivas o no exclusivas, por
defecto se entiende como no exclusiva, Totales
o parciales. Por defecto se entiende como total,
Cesién de licencia y sublicencia.

Por otro lado, COTEC (2003) sefiala que las prin-
cipales obligaciones del licenciante son: Garan-

tizar la posesién legal y pacifica de la patente
por parte del licenciatario, pagar las anualida-
des de la patente y transmitir los conocimientos
técnicos y de know-how necesarios para la ex-
plotacién de la tecnologia licenciada. Una de las
principales obligaciones del licenciatario es la de
utilizar la patente dentro de los limites fijados
por el contrato y no puede ceder su posicién en
el contrato ni conceder sub licencias. A demads, se
debe evitar la divulgacién de los conocimientos
técnicos y de know-how transmitidos.

BASES LEGALES QUE CONTRIBUYEN
A LA PROTECCION INTELECTUAL

La protecciéon de la propiedad intelectual es de
tipo juridica, sin embargo, las leyes que existen
no se realiza sobre esta denominacién concep-
tual, sino sobre dos campos muy bien diferen-
ciados: el Derecho de Autor y la Propiedad In-
dustrial.

En este orden de ideas, la proteccién que la ley
colombiana otorga al Derecho de Autor se realiza
sobre todas las formas en que se puede expresar
las ideas, no requiere ningtn registro y perdura
durante toda la vida del autor, més 80 afios des-
pués de su muerte, después de lo cual pasa a ser
de dominio publico. El registro de la obra ante
la Direccién Nacional del Derecho de Autor sélo
tiene como finalidad brindar mayor seguridad a
los titulares del derecho. En el caso del Software,
la legislacién colombiana lo asimila a la escritura
de una obra literaria, permitiendo que el cédigo
fuente de un programa esté cubierto por la ley
de Derechos de Autor.

Metodologia.

Es un estudio descriptivo), transversa, acorde a
Salinas y Pérez (2007). Se eligié como poblacién
a todos los programas de comercio internacional
de todas las universidades ptblicas del departa-
mento del Cesar, tales como; Universidad Popu-
lar del Cesar, Universidad del Magdalena, Uni-
versidad de Pamplona, la Universidad Nacional
Abierta y a Distancia, donde se localizan veinte
(20) informantes, entre los que se encuentran los
coordinadores de Investigacién en el programa
de comercio internacional. Parra (2000).
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La técnica escogida para esta investigacion fue la
encuesta, que se aplicé a través de un instrumento
auto administrado, es decir, el propio encuestado
ley6 y eligi6 las respuestas, en la mayoria de los
casos sin estar acompafiado por el entrevistador.

Se construy6 un cuestionario tipo Likert de cuatro
alternativas en ponderacion positiva, siguiendo lo
recomendado por Herndndez, Ferndndez y Bap-
tista (2006), sobre configurarlo por afirmaciones.

En esta investigacion, el proceso de andlisis se
distinguié por que se utiliz6 la técnica estadis-
tica descriptiva, con el fin de realizar el proce-
samiento de los resultados arrojados, y que per-
miti6 la descripcién y el andlisis de los mismos,
para determinar la importancia de las transfe-
rencias tecnoldgicas en los programas de comer-
cio Internacional desde una mirada sistémica
para las Universidades del Departamento del
Cesar, Colombia.

Resultados

Para dar a conocer los resultados sobre los obje-

tivos planteados a continuacién se presentan los
siguientes cuadros:

Se observa en el cuadro 1, que la dimensién pro-
cesos de transferencia tecnolégica se encuentra
con promedio de 2,41, ubicada en la categoria de
bajo dominio, lo cual indica que en las univer-
sidades el 56,67% de los sujetos sefialan que el
conocimiento tecnolégico no constituyen priori-
dad en la gestién de los coordinadores de drea
del programa. Asimismo, el 61,67% indica que
no existe una buena negociacién y que solo tra-
tan de adaptar la tecnologia que se posee para
Su mejor uso.

El cuadro 2, muestra el promedio de la dimen-
sién de barreras para la transferencia tecnolégica
de 2,70, ubicandola en moderado dominio, exis-
tiendo en ella el 41,67% de los sujetos de acuerdo
en que existen barreras en cuanto a que en los
programas no se generan procesos propios para
las competencias tecnolégicas de capacidades en
el talento humano. Esto muestra que el 51,67%
de los sujetos consideran que no se encuentran
formas innovadoras para aplicar el saber dentro
de los programas.

Cuadro 1
Comportamiento de la Dimension los Procesos de Transferencia Tecnoldgica

RESULTADOS Promedio FRECUENCIAS
Dinaensién: Procesos Abreviatura S CS CN NA
e transferencia 2,41
tecnolégica
FA 4 18 34 4
Seleccién 2,33
FR 6,67% 30,00% | 56,67% | 6,67%
FA 4 16 37 3
- Negociacion 2,35 FR 6,67% | 2667% | 61,67% | 500%
= FA 4 23 26 7
Adquisicién 2,40
FR 6,67% 38,33% | 43,33% [11,67%
FA 5 27 23 5
Adaptacion 2,53 FR 833% | 4500% | 3833% | 833%

Fuente: Elaboracién Propia, 2013
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Cuadro 2
Comportamiento de la Dimensién de las Barreras para la Transferencia Tecnolégica
RESULTADQOS Promedio FRECUENCIAS
Dimensi6n: Procesos Abreviatura S CS CN NA
de transferencia 2,70
tecnoldgica
Barreras > 63 FA 9 25 21 5
tecnoldgicas ' FR 1500% | 41,67% |3500% | 833%
-g' Barreras FA 14 25 14 7
= f At 2,77
organizativas ’ FR 23,33% 41,67% |23,33% | 11,67%
FA 9 31 13 7
Barreras 270
personales ’ FR 15,00% 51,67% |21,67% | 11,67%
Fuente: Elaboracién Propia, 2013
Cuadro 3
Comportamiento de la Dimensién de Politicas de Difusién.
RESULTADOS Promedio
Dinzfnsmn: Procesos Abreviatura S CS CN NA
e transferencia 2,28
tecnolégica
Propiedad 530 FA 2 23 26 9
Intelectual FR 3,33% | 3833% |43,33% | 1500%
—g‘ Propiedad 2o FA 6 12 34 7
— | industrial ’ FR 10,17% | 20,34% |57,63% | 11,86%
FA 3 21 27 9
Patent 2,30
arentes FR 500% | 3500% |4500% | 15,00%

Fuente: Elaboracién Propia, 2013

Se ve en el cuadro 3, el comportamiento de la
tercer dimensién con un promedio de 2, 28 que
la ubica en bajo dominio. Se observa de igual
manera que el 43,33% de la poblacién sefialan
que existe ausencia de Politicas de Propiedad
Intelectual como del Derecho de Autor en los
programas de comercio internacional a la cual
pertenece no se encuentran actualizados.

De igual forma, el 57,63% de los sujetos, sefiala-
ron que las universidades publicas del departa-
mento del Cesar no obtienen utilidades indus-
triales apoyadas en los articulos de proteccion

industrial. Por lo cual, el 45,00% de los encues-
tados dicen que la Universidad no reconoce el
desempefio profesional como actividad de gene-
raciéon de ideas por parte de los coordinadores
universitarios y por tanto los tramites de patente
se vuelven procesos largos y tediosos.

Discusion

En el desarrollo de este punto, se expone para
el primer objetivo especifico dirigido a identi-
ficar los procesos de transferencia tecnoldgica
existente en el programa de Comercio Interna-
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cional de las Universidades del departamento
del Cesar, se visualiza que existe bajo dominio
en los procesos de la transferencia tecnoldgica,
indicando que no desarrolla ningtn proceso de
seleccién, negociacién y adquisicién, solo se ob-
serva el proceso de adaptacién.

Al respecto, el antecedente de Barraza (2007),
titulado Transferencia de tecnologia de softwa-
re en empresas de servicio del Sector Petrolero
y la Industria Petrolera Nacional Regién Occi-
dental, tuvo como propésito estudiar el proce-
so de transferencia de tecnologia de software en
empresas de servicio del sector petrolero regién
occidental. En éste, se observa segin los resul-
tados una dependencia tecnolégica debido al
tipo de contratos que se ejecutan en el proceso
de transferencia de tecnologia por no poseer co-
nocimientos suficientes para la seleccién y nego-
ciacién de tecnologfa.

Escorza (2007), sefiala que las decisiones se refie-
ren al proceso de seleccién de la tecnologia ade-
cuada, que no siempre es la tecnologia de automa-
tizacién y robotizacién mds avanzada. Se requiere
analizar con cuidado en cada caso una cantidad
de factores para llegar a la decisién mds acertada.
En este sentido, un buen camino consiste en anali-
zar qué tareas crean valor agregado y cual no.

Por ello, se presenta a continuacién un andlisis
detallado para ubicar al lector de lo consegui-
do en las estadisticas producto de lo examinado
bajo un cuestionario aprobado aplicado a sujetos
actores involucrados en la investigacién, explici-
to esto bajo las estadisticas presentadas.

Para el segundo objetivo especifico, referido a
describir las barreras para la transferencia tecno-
l6gica en el programa de Comercio Internacio-
nal de las Universidades del Departamento del
Cesar, se observa como en los programas de co-
mercio internacional existen barreras organizati-
vas y personales que impiden una transferencia
de tecnologfa a fin de cumplir las demandas del
mercado.

En este aspecto, el antecedente descrito por Cele-
dén (2009) titulado, Transferencia tecnoldgica en
la red de salud publica en Colombia y Venezuela
se establecieron las barreras del proceso transfe-
rencia tecnoldgica en ambos contextos asi como
se Identificaron las estrategias para la transfe-
rencia tecnoldgica en la red de salud publica de
Colombia como Venezuela, lo que permiti6é que
se formularan lineamientos para la transferencia
tecnoldgica en la red de salud publica de Colom-
bia y Venezuela.

De lo anterior, se extiende la importancia de re-
novar el énfasis sobre eliminar las barreras que
no permiten de una manera o de otra la trans-
ferencia tecnoldgica dentro de los programas de
comercio internacional en las universidades del
Cesar. Con ello, es significativo resaltar que se
requiere una evaluaciéon donde el proceso co-
mienza con el conocimiento de la tecnologia pro-
piay la de la competencia lo cual permite mues-
tra la caracterizacién tecnolégica que consiste
en identificar plenamente el tipo de tecnologia
(producto, proceso, utilizacién y disefio de ma-
quinaria como equipo de operacién), definiendo

Cuadro 4 Andlisis Interno Objetivo 1

Objetivo

Fortalezas

Debilidades

Identificar los procesos
de Transferencia Tecno-
l6gica existentes en el
programa de Comercio
Internacional de las Uni-
versidades Publicas del
Departamento del Cesar.

-Se desarrolla esporddi-
camente los posesos de
cambios de tecnologias
en la incorporacién de un
sistema ya existente.

-Déficit en el conocimiento tec-
nolégico

-Carencia de innovacién tecno-
légica en las funciones del pro-
grama

-Ausencia de orientacién en la
gestion para adquirir las capa-
cidades tecnoldgicas en el uso
adecuado de la tecnologfa.

Fuente: Elaboracién Propia, 2013
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Cuadro 5 Andlisis Interno Objetivo 2

Objetivo

Fortalezas

Debilidades

Identificar los modelos
de planificacién estraté-
gica para el pensamiento
estratégico en las univer-
sidades del sector publi-
co en el departamento
del Cesar.

-Se evidencia aceptacion
en la poblacién en gene-
ral de las universidades
el beneficio de la Transfe-
rencia Tecnolégicas.

-No existen incentivos en pro-
yectos sobre caracterizacion
tecnologia en los programas de
comercio en las universidades.
-Carencia de disefios de planes
ara la asimilacién de la tecno-
ogia en el programa de comer-

C10.

Fuente: Elaboracién Propia, 2013

Cuadro 6 Andlisis Interno Objetivo 3

Objetivo

Fortalezas

Debilidades

Establecer las politicas
de difusién de la Trans-
ferencia Tecnoldgica del
programa de Comercio
Internacional de las Uni-
versidades del Departa-

-Se evidencia el mane-
jo en la protecciéon que
se ejerce sobre las ideas
que tienen aplicaciéon en
cualquier actividad del

-Ausencia de politicas intelec-
tual en las invenciones y en los
modelos industriales que mar-
quen una evolucién y se trans-
cienda a través de la transferen-
cia tecnoldgica.

mento del Cesar. sector.

-Carencia de conocimiento so-
bre los derechos de propiedad
intelectual.

Fuente: Elaboracién Propia, 2013

su complejidad técnica a identificar los aspectos
que constituyen su valor esencial.

Menchaca (2006), sefiala que generalmente exis-
te mds de una oportunidad de inversién de las
empresas hacia universidades; ya que en ellas se
formulan proyectos innovadores, sin embargo la
barrera propia de la organizacién en ocasiones
se el impacto de la competitividad de la empresa
y no en la adaptacién de tecnoldgica para poseer
mejores procesos, beneficiando a la poblacién
demandante de los procesos de transferencia de
tecnologfa.

Por ello, se presenta a continuacién un andlisis
detallado para ubicar al lector de lo consegui-
do en las estadisticas producto de lo examinado
bajo un cuestionario aprobado aplicado a sujetos
actores involucrados en la investigacién, explici-
to esto bajo las estadisticas presentadas.

Seguidamente para el objetivo tres, dirigido a es-

tablecer las politicas de difusién de la transferen-
cia tecnoldgica del programa de Comercio Inter-
nacional de las Universidades del Departamento
del Cesar, se consigue que no existen suficiente
aplicacion de politicas hacia los derechos relacio-
nados con el derecho de autor, cuando éstos son
los derechos de los artistas intérpretes o ejecu-
tantes sobre sus interpretaciones o ejecuciones,
los derechos de los productores de fonogramas
sobre sus grabaciones y los derechos de los orga-
nismos de radiodifusién sobre sus programas de
radio y television.

Por lo anterior descrito, COTEC (2003), las pa-
tentes requieren ser utilizadas como el régimen
de propiedad intelectual que se aplica en el mo-
mento de la transferencia de los resultados de
la investigacién universitaria, con el fin de po-
tenciar la explotacién de los resultados de I+D,
es preciso promover estructuras que faciliten la
gestién y comercializacién de estos conocimien-
tos. Se generan de esta forma, nuevas estructu-

112




Escenarios * Vol. 13, No. 2, Julio - Diciembre de 2015, pdgs. 110-117

ras de valorizacién o bien oficinas de licencias
de tecnologia, que se encargan de gestionar, pro-
mover y negociar los derechos de propiedad in-
telectual.

Por ello, se presenta a continuacién un andlisis
detallado para ubicar al lector de lo consegui-
do en las estadisticas producto de lo examinado
bajo un cuestionario aprobado aplicado a sujetos
actores involucrados en la investigacion, explici-
to esto bajo las estadisticas presentadas.

CONCLUSIONES

Para el primer objetivo especifico, estd dirigido
a identificar los procesos de Transferencia Tec-
nolégica existente en el Programa de Comercio
Internacional de las Universidades Publicas
del Departamento del Cesar, se observa que no
ocurren los procesos de Seleccién, Negociacién
y Adquisicién, solo se percibe la presencia del
proceso de la Adopcién en la institucién.

Asimismo, para el segundo Objetivo especifico,
describe las barreras para la Transferencia Tecno-
l6gica en el programa de Comercio Internacional
de las Universidades Publicas del departamento
del Cesar, se observa que hay carencias de en las
barreras Tecnolégicas y las Organizativas, solo
se evidencia la presencia de las Barreras Perso-
nales para la Transferencia Tecnolégica dentro
de las institucién.

Para el tercer objetivo especifico, se establece las
politicas de difusién de la Transferencia Tecnol6-
gica del programa de Comercio Internacional de
las Universidades del departamento del Cesar,

se observa que existen carencias de las politicas
de difusion como las Propiedad Industrial y las
Patentes, solo se presencia la propiedad intelec-
tual en el programa de Comercio Internacional
en la institucién
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